KATILIMCIYA ÖNEMLİ NOTLAR
Değerli Katılımcımız,

09-12 Şubat 2012 tarihlerinde, İstanbul /TUYAP- Beylikdüzü fuar alanında 16. kez düzenlenecek olan EMITT- Doğu Akdeniz Uluslararası Turizm ve Seyahat Fuarı 62.500 metrekarede, 12 ayrı salonda Türkiye için önemli pazarlardan 60’nın üzerinde ülkeden 4500 firmanın katılımıyla bir ilke imza atmış olacaktır. Başta T.C. Kültür ve Turizm Bakanlığı olmak üzere, THY.AO, İstanbul Büyükşehir Belediyesi işbirliği, TÜROFED- Türkiye Otelciler Federasyonu, TYD- Türkiye Turizm Yatırımcıları Derneği, TUYAP ve EKIN Fuarcılık ortaklığında yıllardır başarıyla gerçekleştirilen EMITT fuarına 36 bölgesel birlik ve dernek katkı ve destek sağlamaktadır.

Geçen yıl 48.000’i turizm profesyoneli olmak üzere 106.850 ziyaretçi tarafından gezilen Türkiye ve Doğu Akdeniz turizminin en büyük buluşmasının gerçekleştirileceği EMITT 2012- Uluslararası Turizm ve seyahat Fuarından siz katılımcılarımızın sağlayacağı ticari verim ve kazancın optimum düzeye çıkması daha etkin bir tanıtım ve katılımla mümkün olacaktır. 

Son birkaç yılda EMITT için en önemli gelişme uluslararası katılımcıların sayısındaki öngörüleri bile aşan hızlı artışta yaşanmıştır. Özellikle Türkiye pazarına ilk kez giren ülkelerin de bulunduğu 60 farklı ülkeden 4000 katılımcı EMITT fuarına özel bir değer katmıştır. EMITT artık Doğu Akdeniz bölgesinin tartışmasız en büyük fuarlarından birisidir. 2011 yılında EMITT’e katılan ülkeler; Hindistan, Küba, KKTC, Dubai, Mısır, Azerbaycan, Tayland, Ukrayna, Fas, Endonezya, Yunanistan, Yemen,  Tunus, Gürcistan, Rusya, , Filistin, Almanya, İtalya, Ingiltere, Lübnan, Japonya, Fransa, Jordan, Suriye, Libya, Montenegro, Korea, Slovenia ,Dominic Republic ,Ekvator, Kenya, Kuwait vs. 

Ağustos 2011 itibarıyla EMITT 2012 fuarına katılımı kesinleşen ülkelerin sayısı 40’ı aşmış bulunmaktadır. Bu ülkeler arasında Abu Dhabi, Adigeya, Almanya, Arjantin, Azerbaycan, Bulgaristan, Brezilya, Cezayir, Çek Cumhuriyeti, Çin, Dubai, Dominik Cumhuriyeti, Dubrovnic, Ekvator, Endonezya,  Ermenistan, Fas, Filistin, Fransa,  Güney Afrika, Hindistan, İngiltere, Italya, Japonya, Karadağ, Kazakistan, Kenya, Kırım, Kosova, Kore, Küba, Lübnan,  KKTC, Kuweyt, Macaristan, Makedonya, Meksika, Moldovya, Maldivler, Mısır, Rusya Federasyonu,  acentalar ve oteller, Özbekistan, Pattaya- Tayland, Peru Senegal, Seychell adaları, Singapur, Slovenya, Sudan Suriye Tanzanya, Tataristan RF, Tanzanya, Tayland, Tunus, Ukrayna, Ürdün, Vietnam, Yemen, Yunanistan,  vs. gibi ülkeler geçen yıla oranla yüzde 20 büyümüş. Bu noktadan hareketle 2012 yılında katılacak ülke sayınının 60’nın çok üzerinde olması beklenmektedir. Bu durum EMITT fuarının Türkiye ve Bölge turizmine sağladığı katkı açısından ne kadar önemli bir noktada olduğunu bir kez daha kanıtlamaktadır.

Aşağıda fuar öncesi, sırası ve sonrasında daha etkin bir tanıtım için yapılabilecekler konusunda kimi öneriler bulunmaktadır. Lütfen aşağıdaki önerileri dikkatle okuyunuz. 

Herhangi bir sorunuz olduğunda Fuarcılık ekibimizle doğrudan bağlantıya geçebilirsiniz. Görüş ve önerileriniz bizim için önemlidir. Fuar hepimizin. Başarı da hepimizin olacak. 

İşbirliğiniz için teşekkür ederiz.

Saygılarımızla,

Hacer AYDIN

Direktör

EMITT 2012 KATILIMCI FORMLAR LİSTESİ

Sizden istenen formları organizasyona gönderdiniz mi?

	
	Form Adı
	Gönderilecek Fax
	Son Gönderme  Tarihi

	FORM A1
	Ana Katılımcı Kimlik Bilgileri ve Profili
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM A2
	Paylaşan Katılımcı  Kimlik bilgileri ve Profili
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM B1
	Ana Katılımcı Ürün Hizmet İndeksi
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM B2
	Paylaşan Katılımcı Ürün Hizmet İndeksi
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM C
	Standa Yazılıcak Firma Adı
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM D1
	Ana Katılımcı Yaka Kartları
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM D2
	Paylaşan KatılımcıYaka Kartları
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM E
	Davetiye Talep Formu
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM E1
	Elektrik Su ve Basınçlı Hava Tesisi Talep Formu
	sevil@ekinyazim.com ya da 0212 247 44 60


	01 Şubat 2012

	FORM F
	Fuar Kataloğunda ve Program Kitapçığında  Reklam
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM I
	Etkinlikler Bilgi Formu
	aslihan@ekinyazim.com ya da 0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM J
	Extra Malzeme Sipariş Formu
	0212 247 44 60
	25 Aralık 2011

	FORM K
	Emitt Resmi Otelleri Reservasyon  Formu
	Seçtiğiniz otelin faks numarasına  doğrudan gönderin
	01 şubat 2012

	FORM P
	Özel Stand Proje Onay Formu
	sevil@ekinyazim.com ya da 0212 247 44 60
	05 Ocak 2012

	FORM T1
	Telefon ve İnternet Talep Formu 
	sevil@ekinyazim.com ya da 0212 247 44 60
	01 Şubat 2012


· Tüm Formlar Aslihan Özer Dikkatine aslihan@ekinyazim.com adresine e-mail ile gönderilecek.

· Form A, B, C, D, E,E1,P,T1 ‘nin belirtilen tarihlerde gönderilmesi zorunludur.

· Form F, I, J, K, isteye bağlıdır. Gönderilmesi zorunlu değildir.
LÜTFEN DİKKAT! Yukarıdaki tüm formlar www.emittistanbul.com adresinde yayındadır.

Internet üzerinden doldurularak sevil@ekinyazim.com  yada technicalmanager@ekinyazim.com adresine de e-mail ile gönderebilirsiniz.

EMITT 2012 TAKVİMİ

07 Şubat  Salı                          Yer planlarının atılıp, standların kurulması başlangıcı

9.00 -18:00

08 Şubat Çarşamba                Standların kurulmasının tamamlanması



9.00 -24:00

 
09 Şubat Perşembe
            Resmi Açılış






11:00 -12:00





Ziyaret Saatleri (Turizm Profesyonelleri)


11:00 -18:30





Gala Kokteyli






19.00 -21.00

10  Şubat Cuma

Ziyaret Saatleri (Turizm Profesyonelleri)


10.00 -18.00

11 Şubat Cumartesi

Ziyaret Saatleri (Tüketici Günleri)



10.00 -18.00

12 Şubat Pazar

Fuar Ziyaret Saatleri (Tüketici Günleri)



10.00-18.00





Toplanma






18.30 -24.00

Programın son hali Şubat ayı ortasına kadar belirlenecektir. Fuar Etkinlikleri Programı Kitapçığı’nda yayınlanacak ve bu kitapçık katılımcı ve ziyaretçilere ücretsiz olarak dağıtılacaktır.

Önemli Not: Program kitapçığında yer almasını istediğiniz her türlü toplantı, kokteyl ve benzeri etkinliği organizasyon komitesine 25 Aralık 2011 tarihine kadar Aslıhan Özer’e  aslihan@ekinyazim.com  ya da Hacer Aydın’a hacer@ekinyazim.com adresine e-mail ile ya da 0212 247 44 60 no’lu faks ile bildirini

EMITT 2012’da Firmanızın Tanıtımı İçin Siz Ne Yapıyorsunuz?

Hangi Etkinlikleri Planlıyorsunuz? 

Etkinliklerinizi duyurmak için ne yapıyorsunuz?
Fuara iyi hazırlanabilmeniz için aşağıdaki listeyi göz önünde tutunuz. Her konuda bizi bilgilendiriniz…

Sayın Katılımcımız,

Aşağıdaki açıklamaları dikkatle okuyunuz ve ilgili formları belirtilen tarihlere kadar doldurup bize ulaştırınız. Hazırlıkların aksamadan ve zamanında bitirilebilmesi için bize yardımcı olacağınız için teşekkür ederiz. 

A. FİRMANIZI TANITMAK İÇİN SİZ NELER YAPIYORSUNUZ? 

Firmanızı ve faaliyetlerini tanıtabileceğiniz, yeni iş bağlantıları yaratabileceğiniz, potansiyel müşterilerle karşılaşabileceğiniz en önemli alanlardan birisi fuarlara katılmaktır. Fuarlar rakiplerinizle en etkin tanıtım için yarışılan alanlardır. Fuarlara katılımda maksimum fayda elde edebilmek için firmanın tanıtımında kullanılan araçlar kadar araçların sunum şekli de bir o kadar önemlidir. Fuardan önce yapılması gerekenler ve fuar sırasında ve fuar sonrasında yapılabilecekler şeklinde genel olarak 3 (üç) ayrı kategoride değerlendirmek mümkündür. Bu üç kategoride yapacaklarınızdan birinin bile eksik kalması fuardan alacağınız verimi düşürecektir.

1. Fuardan önce yapılması gerekenler:

Fuardan önce yapacaklarınız fuar sırasında yapacaklarınızı doğrudan etkileyecektir. Bir başka deyişle fuar sırasında yapacaklarınızın etkili olması fuardan önce yapacaklarınıza bağlıdır. Fuar sonrasında yapacaklarınız da fuar sırasında kurduğunuz ilişkileri işe dönüştürecektir.

 
a) Fuara en fazla 20 gün kala organizasyonu gerçekleştiren firmaya ulaşıp yurt dışından davet edilen tur operatörlerinin listesini isteyin. Çalışmak istediğiniz destinasyona göre davetliler arasında yer alan ilgilendiğiniz tur operatörlerine doğrudan ulaşıp fuar alanında kendileriyle görüşmek üzere randevu isteyin. EMITT fuarına 20 gün kala yurt dışından davet edilen tüm tur operatörlerinin firma adları, kişi isimleri ve faaliyet alanları ilan edilecektir. Ulaşmak istediğiniz tur operatörü için Ekin ile bağlantı kurmanız yeterlidir. 

b) Stand yeriniz kesinleştiğinde, organizasyonu gerçekleştiren firmadan fuar davetiyeleri talep edebilir ve tüm müşterilerinize fuardaki stand yerinizi belirten bir yazı ile davetiye gönderebilir, onları yeni projelerinizi anlatmak ve görüş alışverişinde bulunmak üzere fuara davet edebilirsiniz.

c) Fuara istenen sayıda ve kalitede ziyaretçi gelmesini sağlayabilmek için 1 milyon adet davetiye bastırılacaktır. Müşterilerinize  göndermek için istediğiniz sayıda davetiye edinebilirsiniz.  Davetiyelerin doğru kişilere ulaştırılmasının kendi çıkarınız gereği olduğunu unutmayınız.

d) Günlük Gazetelere (özellikle fuarın sponsoru olan gazete(ler) fuar katılımcıları için özel fiyatlar uygularlar. Fuarın halka açık olan günleri için ilanlar verip, stand yerinizi belirtebilir ve müşterilerinizi yeni turlarınızdan ve çalışmalarınızdan haberdar etmek üzere standınızda ağırlamaya hazır olduğunuzu bildirir, fuar sırasında yapacağınız seminer, tatil çekilişleri ve gösterilere davet edebilirsiniz.

e)  Standınıza asabileceğiniz poster, bulunduğunuz bölgenin özelliklerini taşıyan (halı, kilim, dokuma kumaşlar, çiçek vs) ile standınıza özel bir hava verebilirsiniz. 

f) Gerek bulunduğunuz bölgeyi gerekse firmanızı tanıtan broşürler üretebilirsiniz. Broşürleri iki farklı kategoride düşünmek mümkündür. Birinci kategori turizm profesyonellerine dağıtabileceğiniz daha geniş kapsamlı, kaliteli fotoğrafların yer aldığı kitapçık ve kataloglar veya dosyalar. İkinci kategori ise, fuarın halka açık günlerinde doğrudan potansiyel müşterilerinize dağıtabileceğiniz küçük boyutlarda maliyeti daha az olan ve fazla sayıda dağıtabileceğiniz tek sayfalık broşürler. Bu uygulama tanıtım maliyetlerinizi de azaltacaktır. Ayrıca hazırlayacağınız broşürlerin, tanıtım yazılarının ve kartvizitlerinizin yeterli sayıda olmasına özen gösteriniz.

g) Fuar katalogu turizm profesyonelleri tarafından uzun yıllar saklanan ve kullanılan önemli bir araçtır. Katıldığınız fuarların katalogunda reklam vererek yer almak firma bilgilerinizin sürekli kullanıcının elinin altında bulundurulması anlamına gelecektir. Bu fırsatı iyi değerlendirmenizde fayda vardır. Fuar kataloguna reklam vermek için ilgili formu doldurarak firmamıza fakslamanız gerekmektedir.

h) Emitt günlerinde yapılacak her türlü etkinlik, basın bültenleri ve basın toplantılarıyla medyaya duyurulacaktır. Tanıtım çalışmalarımıza siz de destek verebilirsiniz. Fuar günlerinde gazetelere vereceğiniz reklamlarda, müşterilerinizi Emitt’e davet eden spotlara yer verebilirsiniz. Emitt günlerinde müşterilerinize uygulayacağınız özel indirim ya da promosyonlara reklamlarınızda yer verebilirsiniz. 

i) Emitt günlerinde yapacağınız her türlü etkinlik için basına haber geçebilirsiniz. Basınla ilişkilerinizi bu açıdan değerlendirip, Emitt’in tanıtımına katkı sağlamış olursunuz.

j) Radyo ya da TV programlarına özel haber geçmeyi deneyebilirsiniz.
2. Fuar sırasında yapılabilecekler.

Fuar sırasında etkin bir tanıtım yapabilmek, verimli ilişkiler kurabilmek için iyi bir ekip hazırlamalısınız. Ekip ne kadar donanımlı olursa ilişkiler o kadar verimli olacaktır. Ekibiniz yeterli sayıda olmalıdır. Yöneticinin standa bağlı kalmayarak diğer etkinlikler ve ilişkilerden yararlanabilmesi buna bağlıdır.

a) Standınızda küçük partiler, kokteyller düzenleyebilirsiniz. Kokteyllerde catering hizmeti için organizasyonu gerçekleştiren firmadan destek alarak gerçekleştirebileceğiniz gibi, kendi yöresel ürünlerinizi (çiğ köfte, mantı, baklava vs.) de ikram edebilirsiniz. Bu tür organizasyonlar firmanızın daha fazla hatırlanmasında yardımcı olacaktır. Verdiğiniz her bir promosyon malzemesi karşılığında kartvizit almayı unutmayın.

b) Ziyaretçilere firmanızı sürekli olarak anımsatacak küçük promosyonlar verebilirsiniz. Yine bu promosyonları iki kategoride düşünmek mümkün. Birinci kategoride turizm profesyonellerine verebileceğiniz çok daha kalıcı bir yerlerinde web siteniz, e-mailiniz ve telefonlarınızın yer aldığı tanıtım malzemeleri. Bunlar ajanda, logonuzun yer aldığı saatler, kaliteli kalemler, logonuzun yer aldığı, takvim, logolu çanta ve şemsiye, masa üstü küp kağıtları, logolu çantada taşınabilir ya da masa üstü kartvizitlik gibi ürünler olabilir. İkinci kategori ise yaygın dağıtım yapabileceğiniz maliyeti daha düşük ama yine kalıcı ürünler olabilir. Bunlar; fidan, çam fidesi, logolu kalem ve çakmak, bölgenizin özelliklerini taşıyan ürünlerden lokum, şeker, cetvel, küçük takvimler, firma logosunun yer aldığı T-Shirtler ve şapkalar olabilir. Verdiğiniz her bir promosyon malzemesi karşılığında kartvizit almayı unutmayın.

c) Standınızda çekilişler yapabilirsiniz. Örneğin bir kutunun içine kartvizitini bırakanlar arasında günün belli bir saatinde yapılacak olan çekilişte kazananlara, tatil- bir haftalık iki kişi, ya da bir hafta sonu iki kişilik konaklama gibi, uçak bileti, günübirlik tesisler için belli bir dönemlik bedava üyelik, tesisinizde bir akşam yemeği gibi hediyeler verebilirsiniz. Çekiliş için toplayacağınız kartvizitler son derece önemlidir. Fuardan sonrası her bir kart sizin için yeni bağlantı demektir. 

d) Standınızda sanat, spor ve politika alanından ünlüleri davet edebilir, o sırada bir küçük kokteyl de verebilirsiniz. Konuğunuz standınızdan ziyaretçilere üzerinde firma logonuzun bulunduğu her hangi bir ürününüz üzerinden imza dağıtabilir. Bu standınıza olan ilgiyi arttıracak ve dağıtılan ürünlerin daha kalıcı olmasını sağlayacaktır.

e) Standınızda fuarın turizm profesyonellerine açık olan ilk iki günü kesinlikle müzik yayını yapmak yasaktır. Fakat fuarın halka açık olan son iki günü 11-12 Şubat Cumartesi ve Pazar günleri dans ve müzik gösterileri düzenleyebilirsiniz. Ancak burada atlanmaması gereken en önemli nokta gösteri sırasındaki müzik yayınının asla diğer stand sahiplerini rahatsız etmeyecek düzeyde yapılmasıdır. Herhangi bir şikayet geldiğinde tüm fuarlarda olduğu gibi organizasyon gösterinizi kesme hakkına sahiptir. 

f) Fuar sırasında yapacağınız etkinlikleri, fuar programında yer alması ve tanıtılabilmesi için lütfen www.emittistanbul.com internet adresinden katılımcı el kitabı buttonu altındaki ilgili formu doldurup mutlaka zamanında organizasyona iletmeyi unutmayınız. Fuar sırasında standlarda yapılacak hiç bir etkinlik anons edilmeyecektir. Bu nedenle etkinlik kitapçığında yer almanız etkinliğinizin duyurulması açısından son derece önemlidir. 

3. Fuar sonrasında yapılması gerekenler

a) Fuar sırasında yüz yüze yapacağınız bire bir görüşmeler ve ilişkilerin fuar sonrasında devam ettirilmesi tamamen sizin elinizdedir. Fuardan maksimum faydayı sağlayabilmek için fuarda yakalanan ilişkilerin devam ettirilmesi bir gerekliliktir.

b) Son yıllarda özellikle e-mail ve internet kullanımı oldukça yaygınlaştı. Üstelik son derece ucuz bir iletişim aracı olması da tanıtım maliyetlerinizi oldukça düşürecektir. Öncelikle yapılması gereken toplanan kartvizitlerin kendi içlerinde sınıflandırılması olmalıdır. Turizm profesyonelleri ve tatil tüketicisi şeklinde sınıflandırdıktan sonra, turizm profesyonellerini de oteller, acentalar, rent a carlar, tur operatörleri şeklinde sınıflandırabilirsiniz.

c) Kartvizitlerin vakit geçirilmeden tüm bilgileri ile, telefon, faks, e-mail adresleri ve web sitelerinin yer aldığı bir data oluşturulmasında fayda vardır. 

d) Yine vakit geçirmeden farklı kategoride yer alan katılımcılara farklı mektuplar hazırlayarak, kendileriyle fuar sırasında görüştüğünüzü kendilerini yeni proje ve organizasyonlarınızdan haberdar edeceğinizi belirten bir mektup gönderebilirsiniz. Daha iyisi bunu belki haftalık periyotlarla bir NEWSLETTER şeklinde düzenli olarak göndermektir. 

e) Bayram ya da yılbaşı gibi özel günlerde farklı kategoride yer alan adreslere farklı küçük hediyeler gönderebilirsiniz. Örneğin yeni yıl için ajanda, takvim vs. gibi. Yaygın bir promosyon için e-mail ile tüm adreslere bir kutlama kartı göndermeniz hem ucuz hem de çok şık olacaktır.

B. Konaklama: 

EMITT 2012 Resmi otelleri sitemizde ilan edilmiştir. Fuar süresince yararlanabileceğiniz yalnızca EMITT 2012 için ilan edilmiş fiyatlardan otellerle doğrudan bağlantı kurup rezervasyonlarınızı yaptırabilirsiniz. Rezervasyon için lütfen EMITT İnternet sitesinde yer alan Formlar içinden FORM K’yı doldurup doğrudan konaklamak istediğiniz otele faks ile gönderiniz. 

EMITT 2012 Resmi Oteller listesine, http://www.emittistanbul.com/konaklamaolanaklari.htm adresinden ulaşabilir, otellerin konumu, fiyatları vb. tüm bilgilere ulaşabilirsiniz. 
C. Fuar alanına Ulaşım.
Yalnızca EMITT 2012 Resmi otellerinden Fuar alanına otobüslerle fuar süresince ücretsiz servisler mevcuttur. 

Otel –Fuar alanı- Otel arasında hizmet verecek olan otobüs seferlerinin saatleri EMITT 2012 Resmi otellerinde ve Fuar alanındaki Organizasyon ofislerinde ilan edilecektir. Ayrıca alternatif olarak yapımı tamamlanmış olan Bostancı- Mecidiyeköy- TUYAP arasında Metrobüs’ü kullanarak doğrudan TUYAP’a ulaşmanız artık mümkündür..  
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